
顧客属性、購買履歴データを
使った様々な角度からの顧客抽
出

目的に応じた種々の方法によ
るダイレクトメール
（タックシール、ハガキ印刷、
Word文書への差込、Eメール）

ダイレクトメール発送先のヒット
率、売上金額を確認して次の販
売促進につなげる

◆誰に対して

Plan

◆どんな方法で

Do

Check 　Act

◆効果を確認

※一括したシステム導入以外にも、機能単位での導入もご相談に応じます。

『抽出された顧客一覧』・『DMハガキへの印刷』

『売上登録画面』

『PDAを使った棚卸作業』

『携帯電話からの在庫確認』

◆商品ごとに「ABCランク」
と「販売期間」を登録し、重
点的に機会ロス、廃棄ロス
が管理できます。
◆ポイント付与も商品ごと
に設定でき、メリハリの効い
た販売促進ができます。
◆様々なラベルへのバー
コード印字、POPの自動印
字も実現します。

◆携帯電話でどこからでも在庫数
量を確認できます。
◆仕入先で在庫や販売単価を確認
しながら仕入の決定が可能です。

◆無線LANとバーコードスキャナ付
きのPDAを使って棚卸すれば、現
場で簡単に作業でき、すぐにデータ
ベースに反映されます。
◆データベース直結なので、前年
の売上数量や今年の現在までの
売上数量を確認しながら発注作業
ができます。

◆独自開発のソフトウェアのため、機能
の追加や操作性の変更などが低コスト
で簡単にできます。
◆LANによりサーバのデータベースと
直結しているため、クライアントパソコン
からリアルタイムに売上情報を見ること
ができます。

『商品マスタ登録画面』
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専門小売店のための


